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= PERFIL DE LA FERIA

1.1. FICHA TECNICA

SISL / Salon International du Sport et

des Loisirs

Saldn internacional del deporte y actividades

de ocio.

Fechas de celebracién
Edicion

Frecuencia

Web oficial

Lugar de celebracion

Horario de la feria

Precios de entrada

Medios de transporte

Director/Organizador

SALON

INTERNATIDNAL DU

SP

Del 28 de Septiembre al 01 de Octubre de 2017

12 (Otro Salon Int. Del deporte 2010 Marrakech)*
Anual 27 al 30 de septiembre de 2018*
http://sisl.ma/

Casablanca — Espace Toro Boulevard de la Corniche
Jueves — Domingo : de 10.00h a 19.30h

ETDES LOMIRY

RT

- Gratuito para profesionales (con invitacidn, inscripcion
electronica)

- Entrada al publico (30dh adultos/20dh estudiantes)
Coche (parking disponible)
“Petit taxi” desde el centro de Casablanca

“Grand taxi” desde el aeropuerto de Casablanca (45 minu-
tos de distancia)

Organizado por la empresa CSO: Capital Sports Organi-
zation ( capitalsports.ma )
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Superficie

Precios para expositores*

*precios sin IVA

20.000 m?
Stand “llave en mano” (9m?): 19.500Dh
Incluye:
1 Elstand
1 ellogotipo y sefalizacion
1 1mesay 3sillas
T 1 papelera
1 toma de corriente eléctrica

Stand “llave en mano” (18m?): 32.500Dh

):
Stand “llave en mano” (27m?): 45.500Dh
Stand “llave en mano” (36m?): 52.500Dh
): 69.500Dh

(

Stand “llave en mano” (54m?
Stand “llave en mano” (< 54m?): Contactar con organizador
Stand “personalizado”: Contactar con organizador

*Los stands de mas de 9m? contratados se incluye:
1 Elstand
1 ellogotipo y senalizacion
1 2mesasy 6 sillas
1 2 papeleras
1 1 toma de corriente eléctrica.

Pack Silver : Partenariado

(18 m? en espacio expositor y 30 m? en el espacio de
animacién): 350.000 Dh

-Incluye: 30 invitaciones gratuitas para el salén, posibilidad
de repartir muestras y flyers promocionales a través de los
azafatos de la feria, difusién de spot publicitario de 30 se-
gundos en las pantallas del salén con dos reproducciones
por dia de 2 cada 10 minutos. Visibilidad del logo en todos
los elementos de patrocinio del salon. Branding de dos
animaciones.

Pack Gold : Sponsor Premium

(836m? en espacio expositor y 50 m? en el espacio de ani-
macion m?): 750.000 Dh

-Incluye: Lo mismo que el pack Silver mas:

1 30 invitaciones extra para el salén
1 Spot publicitario 6 reproducciones al dia.
1 Spot publicitario al inicio y al final de la conferencia.
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Fecha de cierre de inscripciones

Caracter

Tipo de visitantes

Numero de visitantes

Fecha de la proxima edicion

Catalogo de la Feria

9 Exclusividad sectorial
1 Comunicado en Dossier de prensa

Pack Platinium : Sponsor Oficial

(54m? en espacio expositor y 100 m? en el espacio de ani-
macién): 1.200.000 Dh

-Incluye: Lo mismo que el pack Gold mas:

40 invitaciones extra para el salén

Spot publicitario 10 reproducciones al dia.
banner en la pagina oficial del salén
Publicidad en el catdlogo de expositores
Logo en fachada de acceso

=A =4 =4 -8 -8 -9

Hasta que las plazas se terminan.

Mixto: 2 dias exclusivamente Profesional (B2B) y 2 dias
abierto a todo el publico con intencidén mas promocional.

Profesionales de sectores relacionados con el deporte du-
rante los dias B2B y gran publico, muchos jovenes en los
dias abiertos.

De acuerdo con los organizadores en torno a 50.000
Octubre 2018

http://sisl.ma/exposants/
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1.2. SECTORES Y PRODUCTOS REPRESENTADOS

En la feria se encontraban presentes empresas de actividades muy variadas en relacion al sec-
tor del deporte y ocio. Podiamos agrupar las empresas participantes en distintos grupos de ac-
tividad:

Federaciones deportivas de Marruecos

Asociaciones deportivas

Empresas de medios y comunicacion: Radio, prensa, eventos deportivos.
Fabricantes de instalaciones deportivas: suelos, vallas, gradas.

Empresas de material deportivo especifico: bicis, maquinas de gimnasio, ropa, etc.
Eventos deportivos

Otras empresas de ocio, juegos, casas de apuestas.

Alimentacion complementos alimenticios y proteinas.

=A =4 =4 =4 =4 -8 -8 9

1.3. ACTIVIDADES DE PROMOCION DE LA FERIA POR PARTE DE LA
OFECOMES

El papel de la OFECOME de Casablanca consistid en visitar la Feria y recabar toda la informa-
cion disponible in situ. Se mantuvo contacto con la organizacidn de la Feria para obtener los da-
tos de la ficha técnica y se conversé con otras empresas participantes para obtener una vision
mas completa, con aportaciones subjetivas e impresiones de los participantes. Todo ello sirvid
para preparar el presente Informe.
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s DESCRIPCION Y EVOLUCION DE LA FERIA

2.1. ORGANIZACION Y EXPOSITORES

Esta 22 edicion de SISL reunié a representantes del sector deportivo y ocio, asi como empresas
de diversos sectores relacionados con el bienestar, la salud, la buena alimentacion, etc. Los
aproximadamente 131 expositores y mas de 50.000 visitantes nacionales e internacionales hi-
cieron del Salén un punto de encuentro relevante entre empresarios y profesionales y dénde
ademas el gran publico pudo disfrutar y acercarse mas al mundo y la cultura del deporte, no
muy extendida todavia en el pais.

La distribucién del salén estaba organizada de la siguiente forma. El Salén contaba con dos zo-
nas, la carpa de expositores/empresas y anexo a ésta, un gran espacio al aire libre repleto de
instalaciones deportivas, canchas con juegos, actividades y concursos y una zona de pausa y

mas
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